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PRINCIPIOS DE LA NUEVA ESCUELA MEXICANA

La Nueva Escuela Mexicana (NEM) tiene como centro la formacion integral de ninas, ninos, adolescentes y jévenes, y su objetivo
es promover el aprendizaje de excelencia, inclusivo, intercultural y equitativo a lo largo del trayecto de su formacion. Esta
garantiza el derecho a la educacién llevando a cabo cuatfro condiciones necesarias: asequibilidad, accesibilidad,
aceptabilidad y adaptabilidad. Es por ello que los planes y programas de estudio retoman desde su planteamiento cada uno
de los principios en que se fundamenta y con base en las orientaciones de la NEM, se adecuan los contenidos y se plantean las
actividades en el aula para alcanzar la premisa de aprender a aprender para la vida.

Los elementos de los Programas de Estudio se han vinculado con estos principios, los cuales son perceptibles desde el enfoque
del aprendizaje situado a partir de la implementacion de diversas estrategias de aprendizaje que buscan ajustarse a los
diferentes contextos de cada region del Estado; lo anterior ayuda al estudiantado en el desarrollo de competencias genéricas,
disciplinares, profesionales, habilidades socioemocionales y proyecto de vida, para lograr el perfil de egreso del Nivel Medio
Superior.

Fomento de la identidad con México. La NEM fomenta el amor a la Patria, el aprecio por su cultura, el conocimiento de su
historia y el compromiso con los valores plasmados en la Constitucion Politica.

Responsabilidad ciuvdadana. Implica la aceptacion de derechos y deberes, personales y comunes.
La honestidad. Es el comportamiento fundamental para el cumplimiento de la responsabilidad social, permite que la sociedad
se desarrolle con base en la confianza y en el sustento de la verdad de todas las acciones para lograr una sana relacion entre

los ciudadanos.

Participacién en la transformacién de la sociedad. En la NEM la superacidén de uno mismo es base de la transformacion de la
sociedad.

Respeto de la dignidad humana. Confribuye al desarrollo integral del individuo, para que ejerza plena y responsablemente sus
capacidades.

Promocion de la interculturalidad. La NEM fomenta la comprensiéon y el aprecio por la diversidad cultural y lingUistica, asi como
el didlogo y el infercambio intercultural sobre una base de equidad y respeto mutuo.
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Promocién de la cultura de la paz. La NEM forma a los educandos en una cultura de paz que favorece el didlogo constructivo,
la solidaridad y la busqueda de acuerdos que permitan la solucién no violenta de conflictos y la convivencia en un marco de
respeto a las diferencias.

Respeto por la naturaleza y cuidado del medio ambiente. Una sélida conciencia ambiental que favorece la protecciéon y
conservacion del entorno, la prevencion del cambio climdatico y el desarrollo sostenible.
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LAS 4A PARA GARANTIZAR EL DERECHO A LA EDUCACION Y FORMAR CIUDADANIA PARA LA
TRANSFORMACION EN EL ESTADO DE PUEBLA, UNA MIRADA DESDE EL PLAN Y PROGRAMA DE ESTUDIOS
DEL BACHILLERATO GENERAL ESTATAL 2018

El fin de la Educacion en el Estado de Puebla es formar ciudadania para la transformacion; que se traduce en formar a las y los
estudiantes para que a lo largo de su vida sean capaces de ser buenos ciudadanos, conscientes de ejercer sus derechos
respetando tanto los valores y normas que la democracia adopta para hacerlos efectivos, como los derechos del resto de sus
conciudadanos. Esta nocion tiene que ver en palabras de Maturana (2014), con llegar a ser un humano responsable, social y
ecoldgicamente consciente, que se respeta asi mismo y una persona técnicamente competente y socialmente responsable.

Desde la Secretaria de Educacion del Estado de Puebla se pretende formar a sujetos critico-éticos, solidarios frente al sufrimiento;
personas que cambien el mundo desde los entornos mds cercanos. jLas grandes causas desde casal

Para concretar los principios pedagdgicos de la Nueva Escuela Mexicana y las finalidades educativas en el Estado de Puebla,
el Bachillerato General Estatal, a través de sus programas de estudio, promueve las 4A para garantizar el Derecho a la
Educacioén, a través de sus dimensiones (asequibilidad, accesibilidad, aceptabilidad y adaptabilidad).

ACCESIBILIDAD ADAPTABILIDAD ACEPTABILIDAD

Garantizar una educacion para

todos, gratuita y de calidad,
donde la cobertura sea posible
para cualquier persona
involucrada en el proceso

educativo; entendiendo a este
Ultimo como la suma, no solo
infraestructura escolar, sino de
planes y programas de estudio,
materiales diddcticos alternativos,
herramientas como las TAC'S o
cualquier elemento retomado del
contexto que permitan abordar
y/o reforzar un conocimiento, sin
depender de un libro de texto.

Los contenidos de los
planes y programas de
estudio se enfocan en

promover una
educacion  inclusiva,
sin distincion de

género, etnia, idioma,

diversidad funcional,
condicion social o
econdmica.

Las situaciones de aprendizaje
que se presentan en los
programas de estudio, deben
ser consideradas como una
guiay no como la Unica via de
ensenanza, es menester que
el docente disene las propias
a partr de su contexto
inmediato, atendiendo a las
necesidades de cada
estudiante y dando prioridad
a aguellos mds vulnerables.

Lograr una educacién que
sea compatible con los
intereses y cualidades de las
y los estudiantes, donde sean
considerados en la
construccion del ambiente
escolar, participando
liboremente en los procesos
formativos, desarrollando all
mismo fiempo sus Habilidades
Socioemocionales.
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ENFOQUE DEL PLAN Y PROGRAMA DE ESTUDIO

La metodologia de Aprendizaje Situado de los planes y programas de estudio de Bachillerato General Estatal es una
oportunidad para las y los docentes, estudiantes y la innovacion en la ensenanza, al promover la toma de decisiones, incentivar
el trabajo en equipo, la resolucidn de problemas y vinculacién con el contexto real.

Diaz Barriga, F (2003) afirma que el Aprendizaje Situado es un Método que consiste en proporcionarle al estudiante una serie de
casos que representen situaciones problemdaticas diversas de la vida real para que se analicen, estudien y los resuelvan.
La prdctica situada se define como la préactica de cualguier habilidad o competencia que se procura adquiri, en un
contexto situado, auténtico y real, y en donde se despliega la interaccidn con otros participantes.

En este sentido se promueve que “los docentes de la EMS sean mediadores entre los saberes y los estudiantes, el mundo social
y escolar, las Habilidades Socioemocionales y el proyecto de vida de los jovenes. En el Curriculo de la EMS, los principios
pedagodgicos alineados con el Modelo Educativo Nacional vigente, que guian la tarea de los docentes y orientan sus
actividades escolares dentro y fuera de las aulas, para favorecer el logro de aprendizajes profundos y el desarrollo de
competencias en sus estudiantes”! son:

Tener en cuenta los saberes previos del estudiante

* El docente reconoce que el estudiante no llega al aula “en blanco” y que para aprender requiere “conectar” los nuevos
aprendizajes con lo que ya sabe, adquirido a través de su experiencia.

* Las actividades de ensenanza-aprendizaje aprovechan nuevas formas de aprender para involucrar a los estudiantes en el
proceso de aprendizaje, descubriendo y dominando el conocimiento existente y luego creando y utilizando nuevos
conocimientos.

Mostrar interés por los intereses de sus estudiantes

* Es fundamental que el docente establezca una relacidén cercana con el estudiante, a partir de sus intereses y sus circunstancias
particulares. Esta cercania le permitird planear mejor la ensenanza y buscar contextualizaciones que los inviten a involucrarse
mAs en su aprendizaje.

Disenar situaciones diddcticas que propicien el aprendizaje situado

* El docente busca que el estudiante aprenda en circunstancias que lo acerquen a la realidad, simulando distintas maneras de
aprendizaje que se originan en la vida cotidiana, en el contexto en el que él estd inmerso, en el marco de su propia cultura.

'Secretaria de Educacion Publica (2017) Planes de estudio de referencia del componente basico del Marco Curricular Comun de la Educacion Media
Superior. p. 847-851
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» Ademds, esta flexibilidad, contextualizacién curricular y estructuracién de conocimientos situados, dan cabida a la diversidad™ ™ ™"
de conocimientos, intereses y habilidades de los estudiantes.

* El reto pedagdgico reside en hacer de la escuela un lugar social de conocimiento, donde los alumnos se enfrenten a
circunstancias “auténticas”.

Promover la relacién interdisciplinaria

* La ensenanza promueve la relacion entre disciplinas, dreas del conocimiento y asignaturas.

* La informacion que hoy se tiene sobre codmo se crea el conocimiento, a partir de “piezas” bdsicas de aprendizajes que se
organizan de cierta manera, permite trabajar para crear estructuras de conocimiento que se transfieren a campos disciplinarios

y situaciones nuevas.

Reconocer la diversidad en el aula como fuente de riqueza para el aprendizaje y la ensenanza

e Las y los docentes han de fundar su prdctica en la equidad mediante el reconocimiento y aprecio a la diversidad individual,
cultural y social como caracteristicas infrinsecas y positivas del proceso de aprendizaje en el aula.

* También deben identificar y fransformar sus propios prejuicios con adnimo de impulsar el aprendizaje de todos sus estudiantes,
estableciendo metas de aprendizaje retadoras para cada uno.

Superar la visién de la disciplina como un mero cumplimiento de normas

 La escuela da cabida a la autorregulacion cognitiva y moral para promover el desarrollo de conocimientos y la convivencia.

* Las y los docentes y directivos propician un ambiente de aprendizaje seguro, cordial, acogedor, colaborativo y estimulante,

en el que cada nino o joven sea valorado, se sienta seguro vy libre.
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DATOS GENERALES DEL QUINTO SEMESTRE

Componente de formacién: Capacitaciéon Para el Trabajo
Sectores productivos prioritarios del CONOCER: 06 Comercio
Campo de formacién profesional: 23 Administracion
Capacitacion para el trabajo: Linea Emprendedora
Disciplina: Implementaciéon de Proyectos Emprendedores
Semestre: Quinto

Clave Capacitacién: CT-PPS-IPE
Duracion: 3 Hr/Sem/Mes (54 horas)
Créditos: 3 créditos

Total de horas: 54
Opcidon educativa: Presencial

Minimo de mediacion docente 80%
Modalidad Escolarizada
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IMPACTO DEL PROGRAMA DE IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES Y SUS BLOQUES EN
EL PERFIL DE EGRESO EMS

Propdsito de la Capacitacion de Implementacion de Proyectos Emprendedores

Los estudiantes proponen el proceso de produccion, las estrategias de venta, auditoria y el plan de expansion mds adecuado
a su proyecto emprendedor con apoyo de las actividades planteadas a lo largo del bloque, para finalizar con un proceso
de reingenieria o liquidacion.

Ambitos

Lenguaje y Comunicacion.

Se expresa con claridad de forma oral y escrita tanto en espanol como en su lengua indigena, en caso de hablarla. Identifica
las ideas clave en un texto o un discurso oral e infiere conclusiones a partir de ellas. Se comunica en inglés con fluidez y
naturalidad.

Colaboracion y trabajo en equipo.
Trabaja en equipo de manera constructiva y ejerce un liderazgo participativo y responsable, propone alternativas para actuar
y solucionar problemas. Asume una actitud constructiva.

Habilidades socioemocionales y proyecto de vida.

Es autoconsciente y determinado, cultiva relaciones interpersonales sanas, se autorregula, tiene capacidad de afrontar la
adversidad y actuar con efectividad y reconoce la necesidad de solicitar apoyo. Tiene la capacidad de construir un proyecto
de vida con metas personales. Fija metas y busca aprovechar al mdaximo sus opciones y recursos. Toma decisiones que le
generan bienestar presente, oportunidades y sabe lidiar con riesgos.

Exploracion y comprension del mundo natural y social.

Obtiene, registra y sistematiza informacion consultando fuentes relevantes y realiza los andlisis e investigaciones pertinentes.
Comprende la interrelacion de la ciencia, la tecnologia, la sociedad y el medio ambiente en contextos histéricos y sociales
especificos.
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Pensamiento critico y solucidn de problemas. R
Utiliza el pensamiento logico y matemdatico, asi como los métodos de las ciencias para analizar y cuestionar criticamente
fendmenos diversos. Desarrolla argumentos, evalia objetivos, resuelve problemas, elabora vy justifica conclusiones y desarrolla
innovaciones. Asi mismo, se adapta a entornos cambiantes.

Competencias Genéricas

CG5 Desarrolla innovaciones y propone soluciones a problemas a partir de métodos establecidos.

A1. Sigue instrucciones y procedimientos de manera reflexiva, comprendiendo como cada uno de sus pasos contribuye al
alcance de un objetivo.

A4. Construye hipotesis y disena y aplica modelos para probar su validez.

Competencias Profesionales

CP-EMP-01 Liderazgo. Analiza y comprende la importancia del liderazgo dentro de cualquier tipo de organizaciéon (familia,
empresa, escuela y social).

CP-EMP-02 Comunicacién. Desarrolla el proceso de comunicacion de manera efectiva, para que lo aplique en su vida
cotidiana.

CP-EMP-03 Trabajo colaborativo. Es capaz de integrar y compartir conocimientos para el logro de objetivos en comuin
armdénicamente, desarrollando habilidades sociales bdsicas, potencializando esfuerzos de cada miembro que participa,
mejorando la productividad y efectividad del trabajo humano.

CP-EMP-04 Creatividad e innovaciéon. Desarrolla la capacidad de generar nuevas ideas, obteniendo una actitud de
interpretacion sobre la informacién o situacion ya establecida en el entorno; potencializando ideas que permitan integrar
procesos cognitivos para la ejecuciéon y logro de un pensamiento nuevo.

CP-EMP-05 Responsabilidad ambiental. Utilizando los conocimientos de emprendimiento, propone acciones sustentables y
responsables que favorezcan el cuidado de si, de su comunidad y del medio ambiente teniendo conciencia de disminuir su
huella ambiental en beneficio de generaciones futuras.

CP-EMP-046 Integra conocimientos y acciones que impacten a mejorar las condiciones sociales en temas como: la equidad,
la pobreza, desigualdad de género, violencia, educacién, y de esta forma impactar en el desarrollo de su comunidad.

Habilidades Socioemocionales Dimensiones del Proyecto de Vida
Elige-T: Toma Responsable de Decisiones. Seguridad Financiera.
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IMPORTANCIA DEL PROGRAMA DE IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES

El programa de Implementaciéon de Proyectos Emprendedores de quinto semestre permite al alumnado desarrollar un proyecto
emprendedor al conocer los aspectos de proceso de produccion, administracion de ventas, atenciéon al cliente, auditoria de
la empresa y liquidacion de la empresa.

Con base en las actividades que lleve a cabo se aportard al desarrollo de la dimensidon de proyecto de vida denominada
seguridad financiera, ya que permiten al alumnado aplicar los temas vistos, contenidos abordados en los dmbitos personal y
profesional. De la misma manera, se incluyen las habilidades socioemocionales de la dimension Elige-T, que le seran de utilidad
para la generacion de opciones del proyecto emprendedor, pensamiento critico, asi como, andlisis de consecuencias para
determinar las mejores estrategias.

Bloque I. Produccién Emprendedora.
Durante el frayecto del Bloque |, el alumnado conoce las caracteristicas de un plan de produccion con todos los elementos
que lo componen y elabora su primera produccion de producto o servicio.

Bloque Il. Implementaciéon del Emprendimiento.
A través del Bloque I, el alumnado conoce los tipos de ventas, facturacion, elementos complementarios: neuroventas, registro
de ventas y atencion al cliente.

Bloque lll. Evaluaciéon del Emprendimiento.
Durante el desarrollo del Blogue lll, el alumnado conoce los tipos de auditorias en las dreas de su proyecto emprendedor, los
elementos del plan de expansidén para continuar con su proyecto y/o el proceso de liquidacion del mismo.

Li’NEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES




BLOQUE I. PRODUCCION EMPRENDEDORA

Propésito del Bloque
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Los estudiantes implementan las herramientas de diseno vy las especificaciones de un segmento de mercado especifico
adaptado a su contexto en donde lleve a cabo la organizacion, andlisis y control de la elaboracion de un producto y/o
servicio dentro de un proyecto emprendedor predisenado, refomando los conocimientos adquiridos en los semestres
anteriores de la linea emprendedora, para consolidar el departamento de produccién y ventas de su proyecto emprendedor.

DESARROLLO DEL APRENDIZAJE

CONTENIDOS ESPECIFICOS APRENDIZAJES ESPERADOS PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO

Enlista los insumos necesarios para iniciar su Reuna sus evidencias en un portafolio
produccion eligiendo a los proveedores mds de evidencias digital o impreso, donde

Produccion.

Definicidon de produccion.
Definicion de insumo y materia
prima.

Seleccion de proveedores.

Plan de Produccidn.
Diseno de produccion.
Procesos de produccion.
Control de inventarios.
Calidad.

Andlisis de la Primera Produccidn.
Proveedores.

Producto.

Procesos de produccion.
Proceso financiero.

Calidad.

Tiempos y movimientos.

adecuados.

Disena un plan de produccion.

pueda evaluar el proceso de
produccion del primer lote del
producto y/o servicio de su Proyecto
Emprendedor.

Evalua la primera produccién considerando
los elementos que integran el proceso de

produccion.

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES




Produccion

1. Indague el concepto de produccion, insumos y materia
prima, posteriormente a fravés de un organizador grdfico,
ordene la informacion. Enseguida, atienda a la presentacion
del docente acerca de “estudio de proveedores” tomando
en cuenta las variantes de cada proveedor, al finalizar,
ordene por nivel de importancia su lista de insumos vy
seleccione el proveedor mds adecuado. Atienda a la
exposicion del docente y complemente la informacion.

Produccion de produccion

2. Con la ayuda del docente identifique el proceso de
produccion de 1 litro de agua de limdn, posteriormente
clasifica en una lista los insumos, instrumentos y materiales que
necesite para el proceso de elaboracién del agua de limon.
En equipo, aplique el proceso de produccién del liquido
anteriormente mencionado; al tferminar describa los pasos
realizados en el proceso de producciéon llevado a cabo
previomente y aplique el mismo procedimiento para su
Proyecto Emprendedor.

3. Enliste los insumos necesarios para comenzar la produccion
de su Proyecto Emprendedor con base en el estudio de
mercado y costos generados en la disciplina de Esfrategias
de Proyectos Emprendedores. Identifique las restricciones de
produccidén y establece estrategias para suministrar y
determinar los nuevos costos. Disene un esquema para definir

Secretaria_
de Educacion

1. Se sugiere que el docente exponga la importancia de las
variantes en el estudio de proveedores tales como precio,
calidad, distancia, capacidad; guie al alumno en la seleccion
adecuada de proveedores e insumos. Se sugiere visitar el
siguiente link:
http://www.scielo.org.mx/scielo.phpescript=sci_arttext&pid=S
0186-10422013000300011.

Se sugiere que el docente, al inicio de la unidad, dé a
conocer el producto integrador para que al finalizar el
alumno sea capaz de elaborar su portafolio de evidencias.

2. Se recomienda que el docente guie al alumno en la
elaboracién de agua de Iimén para la obtencidon del
diagrama de flujo y oriente en la implementacion del proceso
de produccion de su proyecto emprendedor (Anexo 2).

En caso de no contar con los elementos necesarios puede
orientar a los alumnos con el siguiente  link:
https://www.ingenioempresa.com/diagrama-de-flujo/

3. Se sugiere que el docente presente los pasos para la
elaboracién del plan de produccién de una pequena o
mediana empresa, posteriormente explique la organizacion
de un departamento de produccidn, asi como sus dreas de
importancia; oriente y guie el diseno de produccién de los
proyectos emprendedores, al finalizar presente un lay out de

Li,NEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES



http://www.scielo.org.mx/scielo.php?script=sci_arttext&pid=S0186-10422013000300011
http://www.scielo.org.mx/scielo.php?script=sci_arttext&pid=S0186-10422013000300011
https://www.ingenioempresa.com/diagrama-de-flujo/
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el lugar de recibo, ensambla y almacena el producto
terminado vy los tiempos de produccion.

Andlisis de la primera produccion

4. Con base en su primera produccion, analice su proceso y
determina como lo puede agilizar y mejorar, reorganice su
esquema de recibo, ensambla y almacena; e indique
cuantas personas necesitard y cudnto tiempo dura su
produccion.

5. En equipo, disene en su libreta el Plan de Negocios del
Departamento de Produccién, el cual debe contener lo
siguiente:

a) Proveedores (minimo tres).

b) Producto elegido.

c) Procesos de produccion y financiero (costos, punto de

equilibrio y tiempo de recuperacion).
d) Calidad.
e) Tiempos y Movimientos.

PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO

ReUna un portafolio de evidencias del primer lote de un
producto y/o servicio del Proyecto Emprendedor, demuestra
con imdgenes el desarrollo de la produccién, para evaluar la
misma. El portafolio contiene las evidencias de esta unidad.

una planta de produccidon para la representacion en los
proyectos emprendedores. (Anexo 3).

4. Se recomienda que el docente presente la relevancia de
cubrir las necesidades y expectativas del consumidor acerca
de su proyecto emprendedor para lo cual se propone ver el
siguiente video:
https://www.youtube.com/watchev=BaJ?8tQKHIA;

al término, guie al alumnado a generar los cambios
pertinentes en su proyecto emprendedor.

5. Se propone que el docente oriente la organizacion de una
produccién con base en su proyecto emprendedor. Exponga
la informacién sobre la logistica de una produccion y la
calidad del producto. Aborde contenidos sobre los costos de
esa produccidon. Revise de manera conjunta con los equipos,
el punto de equilibrio de su empresa y recomiende los ajustes
necesarios. (Anexo 4).

Se recomienda guiar al estudiante en la elaboracion de su
portafolio de evidencias para que este contenga los
elementos que se solicitan.

Li,NEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES



https://www.youtube.com/watch?v=BaJ98tQKHiA

EVALUACION DEL BLOQUE |

INSTRUMENTO DE PONDERACION
SABER APRENDIZAJE ESPERADO EVIDENCIAS EVALUACION
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ESTRATEGIA DE

PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO

AGENTE DE EVALUACION Y

Organizador  grdfico de
Enlista los insumos necesarios
produccion, insumo y . L
CONOCER para iniciar su produccion materia prma Exdmenes objetivos y/o de 30 %
eligiendo a los proveedores . P : . desempeno. °
: Diagrama de flujo de
mas adecuados. o
produccion.
Seleccion de proveedores.
Diagrama de flujo de su
proyecto emprendedor.
HACER Disena _un plan de Cdlculo ”de insumos de Esco!os (Rubrica o lista de 30%
produccion. produccion. cotejo).
Esquema de lugar,
almacenamiento y
produccion.
Evalua la primera glceul?:oo;?cc);on €o esieiegier Guias estructuradas de
SER Y CONVIVIR produccién considerando Plan dé neqocios  del observacion y/0 10%
los elementos que integran 9 cuestionarios y/o escalas °
1 departamento de S . .
el proceso de produccion. o (Rubricas, lista de cotejo).
produccion.

APRENDIZAJE

PRODUCTO INTEGRADOR
SUGERIDO

Construir un portafolio de
evidencias digital o impreso,
donde pueda evaluar el

ORGANIZACION DEL GRUPO

Heteroevaluacion.

Guia de evaluacion de

AB Proyectos. proceso de produccion del Individual. oroyecto (Ver Anexo 1) 30%
primer lote del producto y/o
servicio de su Proyecto
Emprendedor.
TOTAL 100%

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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BLOQUE II. IMPLEMENTACION DEL EMPRENDIMIENTO

Propésito del Bloque
El estudiante implementa las herramientas de venta y las especificaciones de un segmento de mercado especifico para

generar las estrategias de venta y la administracion del cliente de un producto y/o servicio denfro de un proyecto
emprendedor predisenado.

DESARROLLO DEL APRENDIZAJE

CONTENIDOS ESPECIFICOS APRENDIZAJES ESPERADOS PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO

e Administracion y Venta. Distingue los fipos de venta, érdenes de Construya un portafolio de evidencias
a) Tipos de venta. venta y facturacion que son los mds donde pueda evaluar las estrategias
b) Orden de venta. adecuados para el éptimo desempeno de de venta de SU proyecto
c) facturacion. un proyecto emprendedor. emprendedor y la explicacion del
sistema de ventas.
e Ventaos. Disefna cOémo llevar a cabo el registro de
a) Neuroventas. ventas, asi como una estrategia para
b) Registro de ventas. posicionar su producto o servicio en la mente

de los potenciales clientes.
e Administracion del Servicio al

Cliente. Evalia cémo se desarrollardn los procesos de
a) Concepto de cliente y su atencién, retencién y seguimiento al cliente
importancia. para un proyecto emprendedor.

b) Cliente Interno y Externo.

c) Atencion al cliente.

d) Retencion del cliente.

e) Seguimiento de procesos de
atencion.

f) Garantia del producto o
servicio.

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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Administracion y venta

1. Indague el concepto de venta y los tipos que existen.
Retoma el equipo de su proyecto emprendedor. Elija el fipo
adecuado para su producto o servicios. Retome el Modelo
CANVAS aprendido en semestres anteriores, analice si es el
adecuado para su segmento de cliente y describalo en su
libreta.

2. Atienda a la presentacidn del docente acerca de
“Sistemas de ventas”, al finalizar disena su documento de
orden de compra y su factura. En plenaria, exponga su
producto o servicio del proyecto emprendedor. Justifique el
tipo de venta y su sistema de venta elegido con base en su
proyecto.

Ventas

3. Atienda a la explicacién del docente sobre la importancia
del “registro de ventas”. Al término de la misma, elabore un
esquema para su proyecto emprendedor. En plenaria
comente la importancia del registro de ventas realizadas en
su proyecto emprendedor por tiempo determinado.

1. Se propone que el docente complemente la informacion
con aspectos generales sobre los tipos de venta:
https://rockcontent.com/es/blog/tipos-de-ventas/
https://puromarketing-
germanvelasquez.blogspot.com/2011/08/tipos-de-

venta 04.html

Guie la seleccion del tipo de venta que requiere cada
proyecto emprendedor.

Se sugiere que el docente, al inicio de la unidad, dé a
conocer el producto integrador para que al finalizar el
alumnado sea capaz de elaborar su portafolio de evidencias.

2.Serecomienda que el docente explique la implementaciéon
de un sistema de ventas
https://www.microtech.es/blog/implantar-un-sistema-de-
control-de-ventas-y-facturaci%C3%B3n, posteriormente,
explique la importancia del control de Ias ventas, finalmente,
oriente sobre las necesidades de cada proyecto
emprendedor y guie la seleccidon del tipo de venta para
cada proyecto.

3. Se sugiere que el docente presente un sistema de ventas:
https://www.alegra.com/mexico/facturacion-
electronica/#fag-fe,
https://sevdesk.es/plantilla-de-factura/
formatos para el control y registro

después, muestre
de ventas

Li,NEA EMPRENDEDORA
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https://rockcontent.com/es/blog/tipos-de-ventas/
https://puromarketing-germanvelasquez.blogspot.com/2011/08/tipos-de-venta_04.html
https://puromarketing-germanvelasquez.blogspot.com/2011/08/tipos-de-venta_04.html
https://puromarketing-germanvelasquez.blogspot.com/2011/08/tipos-de-venta_04.html
https://www.microtech.es/blog/implantar-un-sistema-de-control-de-ventas-y-facturaci%C3%B3n
https://www.microtech.es/blog/implantar-un-sistema-de-control-de-ventas-y-facturaci%C3%B3n
https://www.alegra.com/mexico/facturacion-electronica/#faq-fe
https://www.alegra.com/mexico/facturacion-electronica/#faq-fe
https://sevdesk.es/plantilla-de-factura/

4. Indague el concepto de “Neuroventa” y analice el
comercial de algun producto del mercado. Con base en el
ejemplo anterior, disene una presentacidon acerca de su
estrategia en neuroventa para su producto o servicio de su
proyecto emprendedor.

5. Lleve al aula diferentes productos de consumo o servicio
con sus respectivas garantias. Revise las garantias de los
productos. Posteriormente, basdndose en su proyecto
emprendedor proponga la garantia de su producto o
servicio.

Administracion del Servicio al Cliente

6. Indague el concepto de “cliente” y su tipologia. Analice la
importancia de la atencion, retencidén y seguimiento al
cliente. Elabore un organizador grafico.

7. Retome sus conocimientos previos sobre el CANVAS vy
atiende la exposicion del docente acerca de las estrategias
y sistemas para gestionar la relaciéon con los clientes.
Con base en el producto o servicio de su proyecto
emprendedor elabore un documento y establezca un sistema
que permita el seguimiento de las ventas.
Al finalizar, contesta lo siguiente en su libreta:

a) 3Qué necesita nuestro cliente?

b) sComo podrias mejorar la actividad comercial?

Secretaria
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https://cepymenews.es/plantillas-excel-gratuitas-empresa-
finanzas-contabilidad/
https://www.linkportnet.com/blog/control-de-ventas/

4. Se propone que el docente exponga acerca de las
técnicas de Neuroventas
https://agustingrau.com/neuroventas/, después, module las
presentaciones de los proyectos emprendedores.

5. Se sugiere que el docente oriente sobre la garantia de
diferentes productos o servicios con base en la Ley Federal de
Proteccion al Consumidor
https://mexico.justia.com/federales/leyes/ley-federal-de-
proteccion-al-consumidor/capitulo-ix/ y ejemplifique con los
productos llevados al aula, las garantias de dichos arficulos.

6. Se recomienda que el docente refuerce lainvestigacion del
alumnado proporcionando informacion referente al tema:
https://www.beedigital.es/experiencia-de-cliente/mejora-el-
frato-al-cliente-interno-y-externo/

y hitps://www.foromarketing.com/tipos-de-clientes-y-sus-
caracteristicas/

7. Se propone que el docente retome el Modelo CANVAS,
exponga sobre las ventas, proceso de ventas, colaboracion,
fidelizacién y cuidados, servicio de post venta, y presente
alguna herramienta de gestion de clientes
(https://survey.evaluandosoftware.com/zs/SOCNJe) para la
adecuacion de los proyectos emprendedores.

Motive y oriente al alumnado para salir a vender su producto
o servicio del proyecto emprendedor.

Li,NEA EMPRENDEDORA
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https://cepymenews.es/plantillas-excel-gratuitas-empresa-finanzas-contabilidad/
https://cepymenews.es/plantillas-excel-gratuitas-empresa-finanzas-contabilidad/
https://www.linkportnet.com/blog/control-de-ventas/
https://agustingrau.com/neuroventas/
https://mexico.justia.com/federales/leyes/ley-federal-de-proteccion-al-consumidor/capitulo-ix/
https://mexico.justia.com/federales/leyes/ley-federal-de-proteccion-al-consumidor/capitulo-ix/
https://www.beedigital.es/experiencia-de-cliente/mejora-el-trato-al-cliente-interno-y-externo/
https://www.beedigital.es/experiencia-de-cliente/mejora-el-trato-al-cliente-interno-y-externo/
https://www.foromarketing.com/tipos-de-clientes-y-sus-caracteristicas/
https://www.foromarketing.com/tipos-de-clientes-y-sus-caracteristicas/
https://survey.evaluandosoftware.com/zs/SOCNJe
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PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO

Selecciona en un portafolio de evidencias impreso o digital, ' Se recomienda guiar al estudiante en la elaboracion de su
las estrategias y el control de ventas (facturaciéon y registro),  portafolio de evidencias para que este contenga los
ademds la evaluacion en la gestion de los clientes que  elementos que se solicitan.

desarrollé a lo largo del blogue.

Li’NEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES




EVALUACION DEL BLOQUE II

SABER APRENDIZAJE ESPERADO

CONOCER

Distingue los tipos de ventaq,
6rdenes de venta vy
facturacién son los mds
adecuados para el optimo
desempeno de su proyecto
emprendedor.

EVIDENCIAS

Concepto vy tipos de venta.
Concepto y tipo de cliente.

INSTRUMENTO DE
EVALUACION

Exdmenes objetivos y/o de
desempeno.

Secretaria_
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PONDERACION
(%)

30 %

HACER

Diseha como llevar a cabo
el registro de ventas, asi
como una estrategia para
posicionar su producto o
servicio en la mente de los
potenciales clientes.

Elaboracion de facturas,
control y seguimiento.

Escalas (Rubrica o lista de
cotejo).

30%

SERY CONVIVIR

ESTRATEGIA DE
APRENDIZAJE

Evalua cémo se
desarrollardn los procesos
de atencion, retencion vy
seguimiento al cliente para
SuU proyecto emprendedor.

Establecimiento de un
sistema para el seguimiento
de las ventas.

Guias estructuradas de
observacion y/o
cuestionarios y/o escalas
(RuUbricas, lista de cotejo).

PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO

PRODUCTO INTEGRADOR AGENTE DE E\’lALUACI(')N Y
SUGERIDO ORGANIZACION DEL GRUPO

Construir un portafolio de
evidencias con las
estrategiaos de venta de su

Heteroevaluacion.

INSTRUMENTO DE
EVALUACION

Guia de evaluacion de

10%

PONDERACION
%

A Fieyecios: proyecto emprendedor y la  Individual. proyecto (Ver Anexo 1) 0
explicacion del sistema de
ventas.
TOTAL 100%

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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BLOQUE Ill. EVALUACION DEL EMPRENDIMIENTO

Propésito del Bloque
El estudiante detecta y argumenta los avances en su proyecto emprendedor, mediante el desarrollo de las actividades

planteadas, lo que le permitird mejorar las dreas de oportunidad identificadas, consolidando o cerrando adecuadamente su
proyecto emprendedor.

DESARROLLO DEL APRENDIZAJE

CONTENIDOS ESPECIFICOS APRENDIZAJES ESPERADOS PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO

e Auditoria. Identifica el concepto de auditoria, su Explique en un reporte final las
a) Definicidn e importancia de importanciay su proceso. acciones a seguir en la situaciéon
una auditoria. actual de su proyecto emprendedor.
b) Auditoria de recursos Establece como se desarrollardn los puntos a
humanos. presentar para la auditoria.
c) Auditoria de mercadotecnia.
d) Auditoria de finanzas. Distingue y elabora las estrategias para la
e) Auditoria de produccion. proyeccion de crecimiento y diversificacion

de un proyecto emprendedor.
e Plan de Expansion.
a) Diversificacion de productos.  Demuestra codmo impacta en su contexto

b) Ampliacién de mercado. escolar, familiar y social el tener una entfidad
c) Opftimizacidn del proceso econdmica y responsabilidad.
productivo.

e Liguidacion de Empresa.

a) sQué es liquidar una
empresae

b) Procesos de liquidacion.

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES




Auditoria

1. Realice una autoevaluacién de su portafolio de evidencias
elaborado en el Blogue Il
Elabore grupalmente una guia de observacion. Tome en
cuenta las observaciones del docente.
En binas intercambie el compendio para realizar una
coevoluciéon, basdndose en la guia de observacion
elaborada grupalmente.
2. De manera individual Indague en fuentes confiables el
concepto de “auditoria”, elabore un organizador gr&fico que
incluya:

a) Definicion.

b) Beneficios.

c) Funciones que desarrolla.

d) Etapas.

e) Quién la realiza.

3. Recupere la informacién de las funciones del
departamento de Recursos Humanos vistos en el bloque Il de
la disciplina de Estrategias de Proyectos emprendedores e
indague en fuentes confiables como se lleva a cabo una
auditoria de recursos humanos. Con la informacion recabada
elabore un fluxograma.

En equipo, realice la auditoria del departamento de Recursos
Humanos de su proyecto emprendedor.

4. Atienda a la explicacion del docente y elabore un
diagrama de flujo acerca de los pasos a seguir para realizar
una auditoria de marketing.

Con la informacion obtenida aplique una auditoria de
marketing a su proyecto emprendedor.

W Secretarfa
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1. Se recomienda que el docente presente el instrumento de
evaluacion: lista de cotfejo (Anexo 5). Explique la importancia
de la misma y los elementos que debe contener para la
evaluacioén del producto integrador sugerido en el Bloque I .

2. Se propone que el docente muestre el siguiente link:
https://www.gestiopolis.com/definicion-generica-auditoria-
etapas/ , https://youtu.be/8-01qu2XZdE (puede
complementarse de otra informacién).

3. Se propone complemente la informacién presentada por el
alumnado.

Considere explicar y proporcionar algun formato para realizar
la auditoria de Recursos Humanos.
https://www.sesametime.com/assets/checklist-descargable-
para-el-departamento-de-recursos-humanos/ .

4. Se sugiere que el docente explique qué es una auditoria de
marketing. Se recomienda el siguiente link:
https://rockcontent.com/es/blog/auditoria-de-marketing/

Li,NEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES



https://www.gestiopolis.com/definicion-generica-auditoria-etapas/
https://www.gestiopolis.com/definicion-generica-auditoria-etapas/
https://youtu.be/8-o1qu2XZdE
https://www.sesametime.com/assets/checklist-descargable-para-el-departamento-de-recursos-humanos/
https://www.sesametime.com/assets/checklist-descargable-para-el-departamento-de-recursos-humanos/
https://rockcontent.com/es/blog/auditoria-de-marketing/
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5. En equipo, indague qué es una auditoria de finanzas y 5. Se propone que el docente refuerce la informacion =~

como se lleva a cabo. Elabore un esquema con los pasos a
seguir para dicha auditoria. Organice una auditoria
financiera con los equipos y proyectos emprendedores
existentes.

6. Atienda a la exposicion del docente acerca de qué es una
auditoria de produccion y redacte en su libreta lo mas
relevante.

En equipo, lleve a cabo la auditoria de produccion de su
proyecto emprendedor, elabore el reporte de la misma.

Plan de expansion

7. Atienda a la exposicion del docente acerca de qué es un
plan de expansidn y redacte en su cuaderno los puntos
importantes, En equipo analicen su producto y establezca
una estrategia para mejorarlo o crear uno alterno. Elabore
una propuesta por escrito y presentarla ante el grupo.

8. Considerando su producto y el mercado al que atiende,
realice, en equipo, un estudio que le permita expandir su
mercado. Establezca por escrito fres alternativas.

Realice un andlisis de costo de su producto y proceso de
produccion y encuentre la manera de optimizarlo. Elabore un
reporte por escrito.

Liguidacion de la empresa
9. Indague en fuentes confiables que es reingenieria e
identifique por medio de un diagrama de flujo el proceso

para elaborarla.

10. Atienda a la exposicidn del docente acerca de qué es la
liguidacion de una empresa y su proceso, después, analice si

investigada vy solicite al estudiantado que, de acuerdo a los
datos manejados, elabore la auditoria de finanzas para su
proyecto emprendedor. https://youtu.be/n2DrHJ33W2w

6. Se sugiere que el docente explique qué esy en qué consiste
la auditoria de produccién, puede apoyarse de un video o
presentacion. Se sugiere el siguiente:
https://youtu.be/XgYW9BIUIUk

7. Se recomienda que el docente considere explicar 3qué es
un plan de expansidon? apoyado de una presentacion o un
esquema. Se recomienda el siguiente link:
https://blog.bancosantander.es/pymes/claves-para-un-
buen-plan-de-expansion/ .

8. Se sugiere que el docente solicite a los equipos socializar
con el grupo sus propuestas. El docente puede solicitar un
resumen ejecutivo.

9. Se propone que el docente complemente la informacion
obtenida por el estudiantado. Se recomienda el siguiente
vinculo: https://youtu.be/8zbTlbZO2KM

10. Se recomienda que el docente explique, apoyado de una
presentacion: video o esquema, en qué consiste la

Li,NEA EMPRENDEDORA
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su proyecto se puede expandir considerando una
reingenieria o liquidaciéon del proyecto emprendedor. Elabore
una ficha de conclusion.

liquidacion de una empresa. Se recomienda el siguiente link:
https://youtu.be/VcW5da590Ak

b de Puebla

PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO

Redacte un reporte final de sus conclusiones donde expliqua
las acciones a seguir para la expansion, reingenieria o
liguidacion de su empresa, justificando la decision.

Se sugiere que el docente guie y acompane al estudiantado
en la elaboracioén del reporte final.

Li’NEA EMPRENDEDORA
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EVALUACION DEL BLOQUE liI

SABER APRENDIZAJE ESPERADO

EVIDENCIAS
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INSTRUMENTO DE PONDERACION
EVALUACION 7o

Identifica el concepto de Organizador grdfico de
auditoria, su importancia y conceptos de Auditoria.
SU proceso. Puntos importantes del
el el fE el Exdmenes objetivos y/o de
CONOCER Establece coémo se expansion. > O] Y 30 %
, P desempeno.
desarrollaran los puntos a  Andlisis del tema costos de
presentar para la auditoria. | produccion.
Diagrama de Reingenieria.
Auditoria del dpto. de R.H.
- Auditoria del dpto. de
Distingue y elabora las .
estrategias ara la ML)
9l para Auditoria del dpto. de
proyeccion de crecimiento .
y diversificacion de un Fmo'nzo,s. Escalas (Rubrica o lista de
HACER Auditoria del dpto. de . 30%
proyecto emprendedor. -, cotejo).
Procesos de produccion.
Tres propuestas de
expansion.
Reporte de optimizacién de
costos de produccion.
Demuestra coémo impacta ,
. Guias estructuradas de
en su contexto escolar, Autoevaluacion blogue ll. ToseeETan Wie
SER Y CONVIVIR familiar y social el tener una  Ficha de conclusion de . ny 10%
. L o cuestionarios y/o escalas
entfidad econémica y toma de decisiones. S . .
- (Rubricas, lista de cotejo).
responsabilidad.

PRODUCTO INTEGRADOR SUGERIDO
CIERRE
ESTRATEGIA DE PRODUCTO INTEGRADOR
APRENDIZAJE SUGERIDO

AGENTE DE E\!ALUACIéN Y
ORGANIZACION DEL GRUPO

PONDERACION
(%)

INSTRUMENTO DE
EVALUACION

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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Explicar en un reporte final
las acciones a seguir en la Heteroevaluacion. Guia de evaluacion de 30%
sifuacidon actual de su Enequipo. proyecto (Ver Anexo 1) °
proyecto emprendedor.

AB Proyectos.

TOTAL 100%

Li’NEA EMPRENDEDORA
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INSTRUMENTO DE VALORACION

INSTRUMENTO DE VALORACION DE HABILIDADES SOCIOEMOCIONALES

(HABILIDADES GENERALES)
(Ponderacion: 10 puntos equivalen al 5% de la calificacién final)

Grado y
Nombre del alumno: grupo:
NIVELES OBSERVABLES
CRITERIOS
NUNCA (0) A VECES (1) SIEMPRE (2) TOTAL
1. Participa

activamente en las
diferentes actividades
de clase

2. Logra mantener un
adecuado nivel de
concentracion en las
actividades
desarrolladas.

3. Es capaz de tomar la
iniciativa 'y organizar
una tarea o actividad
de grupo

4.  Muestra respeto
hacia el docente, asi
como a SuS
companeros

5. Muestra capacidad
de autonomia y
autorregula suU
aprendizaje

TOTAL:

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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INSTRUMENTO DE AUTOVALORACION DE HABILIDADES SOCIOEMOCIONALES

(HABILIDADES GENERALES)
(Ponderacion: 10 puntos equivalen al 5% de la calificacion final)

Grado y
Nombre del alumno: grupo:

NIVELES OBSERVABLES
NUNCA (0) A VECES (1) SIEMPRE (2) TOTAL

CRITERIOS

1. Valoro la importancia de los
conocimientos que desarrollé
durante el bloque.

2. Controlo mis emociones y
actlo de manera propositiva
en las actividades
desarrolladas.

3. Considero y analizo diversas
alternativas  para  cumplir
tareas individuales o}
colectivas.

4. Valoro las consecuencias o
repercusiones que pueden

tener mis actos o)
comportamientos individuales
o colectivos.

5. Mido el nivel de motivacion
que ejercen en mi, las diversas
actividades propuestas para
desarrollar mi autonomia.

TOTAL:

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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ANEXOS

ANEXO 1. GUIA DE EVALUACION DEL PROYECTO.

DATOS DE LA INSTITUCION

GUIA DE EVALUACION DEL PROYECTO

DATOS DEL ALUMNO:
NOMBRE DEL PROYECTO:
FECHA DE ENTREGA:

INDICACIONES: La siguiente herramienta, estd disenada para evaluar el proyecto del producto final, marque con una “X”
en nivel de logro alcanzado, el puntaje obtenido puede ser de 1 hasta 4, seleccionando el nivel que considere el mdas
adecuado. La suma mds alta es de 44 puntos, al final del instrumento se propone la ponderacion, el cual equivale el 30%
de la evaluacion sumativa del Bloque _ .

INDICADORES Muy bien (4 puntos) | Bien (3 puntos) Suficiente (2 puntos) | Insuficiente (1 punto)

1. ldentifica con claridad el
tema del proyecto.

2. Vincula el tema del proyecto
con su enforno social en su
comunidad.

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES




3. Establece con claridad la
justificacion del proyecto
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4. En el desarrollo del problema,
establece al menos 10 articulos
relacionados con su tfema. (links
fiables)

5. Elige un estilo de redaccién
para citar su planteamiento del
problema y justificacion.

6. Considera con claridad la
justificacion epistemoldgica.

7. Considera con claridad la
justificaciéon costo/beneficio.

8. Utiliza la coherencia, l6gica y
secuencia de ideas en la
organizacioén del proyecto.

9. El lenguaje que utiliza es
adecuado en la redaccion (uso
de palabras descriptivas, de
analogias, etc.)

Li’NEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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10. Es clara la gramdatica y usos
(fragmento  de  oraciones,
verbos).

11. Es adecuado el uso de
puntuacion y ortografia.

Puntaje total:

PONDERACION

6 7 8 9 10

De 24 a 28 Puntos De 29 a 32 Puntos De 33 a 36 Puntos De 37 a 40 Puntos De 41 a 44 puntos

Comentarios u observaciones:

Nombre del docente (evaluador):

LINEA EMPRENDEDORA

IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES




ANEXO 2. DIAGRAMA DE FLUJO.

inicio

Ingredientes:

5 limones
1 litro de agua

3 cucharas de Azdcar

¢Cuento con
los
ingredientes?

¢Cuento con
Consigo los los <
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Comprar la lista de
ingredientes

utensilios utensilios

necesarios?

Exprimir el jugo de
limén

Mezclar con el

azucar

Agregar el agua

LINEA EMPRENDEDORA
IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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ANEXO 3. SELECCION DE PROVEEDORES.

PRONOSTICO DE VENTAS

¢CUANTO VAMOS A VENDER?

—’[ PROVEEDORES J.

|
MATERIA PRIMA TRANSPORTE

éCUANTA MATERIA PRIMA SE ¢COMO TRANSPORTAR LA
NECESITA? ; DONDE MATERIA ALALMACENN?
h
PROCESO PRODUCTIVO

£COMO VAMOS A PROCESAR LA MATERIA PRIMA?

PROGRAMACION DE LA PRODUCCION

¢CUANTO VAMOS A PRODUCIR?

AJ
PRODUCTO FINAL

DONDEVAMOS A ALMACENA R EL PRODUCTO

AJ

DISTRIBUCION

¢COMO TRANSPORTAR EL PRODUCTO HASTA EL

AJ

CLIENTE Y/O CONSUMIDOR FINAL

LINEA EMPRENDEDORA

IMPLEMENTACION DE PROYECTOS EMPRENDEDORES
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ANEXO 4. ELABORACION DE PLAN DE PRODUCCION.

PASOS PARA LA ELABORACION DEL PLAN DE PRODUCCION

Determinacion de la inversidon a realizar en instalaciones, maquinas y equipos.

Determinacion de la calidad de productos requeridos.

Elaborar un estimado de los gastos necesarios para la elaboracién de la cantidad de
productos definida.

Contratacion de personal y la asignacion de sus funciones dentro del sistema de
produccion.

Cdlculo de tiempos que se requerirdn para la elaboraciéon de los productos.

Identificaciéon de los costos de produccion.
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ANEXO 5. LISTA DE COTEJO.
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Lista de Cotejo para evaluar su proyecto Emprendedor:

Marca con una X el cumplimiento 0 no que a su juicio merezca el cumplimiento de los elementos requeridos.

CRITERIOS

Sl

NO

OBSERVACIONES

Creatividad e/o innovacidn

El contenido del trabajo es completo.

Limpieza y orden

Presentacion

Presenta evidencias de la elaboraciéon de su
producto emprendedor.

La estructura del tfrabajo es la adecuada

Es un producto de tfriple impacto

Hubo frabajo colaborativo

Respeto a los diferentes puntos de vista

*El contenido de este programa fue recuperado de las ediciones 2018 y 2019.
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